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JAM.14.20 – 15.00 WIB
MATERI KEWIRAUSAHAAN PERTEMUAN KE 5
Berikut adalah materi u tentang definisi pengembangan bisnis, tahapan pengembangan bisnis, serta cara membuat rencana bisnis:
Definisi Pengembangan Bisnis
Pengembangan bisnis adalah proses yang sistematis dan terstruktur untuk meningkatkan kinerja dan pertumbuhan bisnis dengan cara mengidentifikasi peluang baru, mengembangkan produk atau jasa, serta meningkatkan efisiensi dan efektivitas operasional.
Tahapan Pengembangan Bisnis
Berikut adalah tahapan pengembangan bisnis:
1. Analisis Situasi: Menganalisis situasi bisnis saat ini, termasuk kekuatan, kelemahan, peluang, dan ancaman.
2. Penetapan Tujuan: Menetapkan tujuan bisnis yang ingin dicapai.
3. Identifikasi Peluang: Mengidentifikasi peluang bisnis baru, termasuk peluang pasar, produk, dan jasa.
4. Pengembangan Strategi: Mengembangkan strategi untuk mencapai tujuan bisnis.
5. Implementasi: Melaksanakan strategi yang telah dikembangkan.
6. Evaluasi dan Pengukuran: Mengevaluasi dan mengukur hasil dari implementasi strategi.





Cara Membuat Rencana Bisnis
Berikut adalah cara membuat rencana bisnis:
1. Lakukan Analisis Situasi: Lakukan analisis situasi bisnis saat ini, termasuk kekuatan, kelemahan, peluang, dan ancaman.
2. Tetapkan Tujuan: Tetapkan tujuan bisnis yang ingin dicapai.
3. Identifikasi Peluang: Identifikasi peluang bisnis baru, termasuk peluang pasar, produk, dan jasa.
4. Kembangkan Strategi: Kembangkan strategi untuk mencapai tujuan bisnis.
5. Buat Proyeksi Keuangan: Buat proyeksi keuangan, termasuk proyeksi pendapatan, biaya, dan laba.
6. Buat Rencana Operasional: Buat rencana operasional, termasuk rencana produksi, pemasaran, dan distribusi.
7. Buat Rencana Manajemen: Buat rencana manajemen, termasuk struktur organisasi, kebijakan, dan prosedur.
8. Evaluasi dan Pengukuran: Evaluasi dan ukur hasil dari implementasi rencana bisnis.










Contoh Rencana Bisnis
Berikut adalah contoh rencana bisnis:
- Nama Bisnis: PT. XYZ
- Tujuan: Meningkatkan pendapatan sebesar 20% dalam 1 tahun
- Strategi: Meningkatkan produksi, meningkatkan pemasaran, dan meningkatkan distribusi
- Proyeksi Keuangan:
- Pendapatan: Rp 1 miliar
- Biaya: Rp 500 juta
- Laba: Rp 500 juta
- Rencana Operasional:
- Produksi: Meningkatkan produksi sebesar 20%
- Pemasaran: Meningkatkan pemasaran sebesar 30%
- Distribusi: Meningkatkan distribusi sebesar 25%
- Rencana Manajemen:
- Struktur Organisasi: Meningkatkan jumlah karyawan sebesar 10%
- Kebijakan: Meningkatkan kebijakan kualitas sebesar 20%
- Prosedur: Meningkatkan prosedur operasional sebesar 15%
Dengan demikian, mahasiswa hukum dapat memahami definisi pengembangan bisnis, tahapan pengembangan bisnis, serta cara membuat rencana bisnis.
